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Polska Rada Centréw Handlowych zaprasza na szkolenie eksperckie

7-9 PAZDZIERNIKA 2013
godz. 9:00-17:00

LEASING 1 Biuro PRCH

ul. Nowogrodzka 50 lok. 446
00-695 Warszawa

Kto powinien wzia¢ udziat w szkoleniu

Pracownicy merytoryczni i osoby, ktére chcg wigzaé swojg kariere zawodowa z leasingiem powierzchni w centrum handlowym.

W szczegdln

osci:

absolwenci kierunkéw biznesowych i osoby chcace sprofilowaé swag wiedze w zakresie najmu w centrum
handlowym

osoby rozwijajace swojg Sciezke kariery w zakresie najmu w centrum handlowym, ktére chca podnies¢ swoje
kwalifikacje zawodowe lub poszukujg skonkretyzowania swojej roli zawodowej w firmie zwigzanej z branza
centrow handlowych

osoby odpowiedzialne za pozyskiwanie najemcdw oraz codzienne skuteczne budowanie relacji z najemcami
dyrektorzy centréw handlowych, osoby koordynujace dziatania centréw handlowych

Opis szkolenia

Dzien 1 |

Dzien 2 |

09:00-12:30

Podstawy najmu

Klasyfikacja obiektéw handlowych - definicje PRCH, alternatywny podziat obiektéw handlowych. Rynek centréw
handlowych w Polsce - gtéwni deweloperzy, kategorie najemcow wraz z przykladami. Ocena potencjatu dziatki
pod katem przysztej inwestycji (analiza sytuacji demograficznej, otoczenie inwestycyjne, badanie konkurencji,
ocena potencjatu dziatki w miescie, zbadanie mozliwosci inwestowania).

Prowadzacy: Szymon Minczuk - Associate Director Leasing, CREAM
Tomasz Tyminski — Prezes Zarzadu, ProRetail Sp. z o.0.

13:30-17:00

Jezyk umowy najmu i jego stosowanie

Charakter umowy najmu powierzchni komercyjnych - podstawy prawne. Budowa i elementy skladowe umowy
najmu - forma umowy, wzdr umowy najmu, zatgczniki, elementy konieczne tresci umowy. Proces zawarcia
umowy - od znalezienia potencjalnego najemcy do zawarcia umowy najmu. Kwestie biznesowe, techniczne
i prawne zwigzane z umowg najmu. Umowa najmu jako ,produkt”. Minimalne wymagane parametry umowy
najmu dla Wynajmujacego: zabezpieczenie umdw najmu, czas trwania umowy najmu i wypowiedzenie umowy,
warunki finansowe - czynsz, optaty, waloryzacja. Potencjalne zagrozenia stron w zwigzku z zawarciem
niekorzystnej umowy najmu.

Prowadzacy: Jakub Zidtek - Partner, Crido Legal J. Zidtek i Wspolnicy Sp. k.
Joanna Winter - Senior Associate, Crido Legal J. Ziétek i Wspolnicy Sp. k.

09:00-12:30
Umowa najmu - teoria a praktyka
Umowa najmu z punktu widzenia Najemcy. Umowa najmu z punktu widzenia Wynajmujacego. Kodeks Dobrych

Praktyk PRCH.

Prowadzacy: Szymon Minczuk - Associate Director Leasing, CREAM
Tomasz Tyminski — Prezes Zarzadu, ProRetail Sp. z o0.0.



13:30-17:00

Administrowanie umowami najmu

W trakcie szkolenia uczestnicy dowiedza sie, jak okresla¢ zakres obowigzkdéw zespotu, rozumiejgc jednoczesnie
role doradcy ds. najmu w procesie egzekwowania umowy najmu. Tematyka szkolenia obejmuje rozumienie
wyciggu z warunkéw umowy najmu (ang. lease summary), kontrole najemcy, obowigzek monitorowania
najemcy, rachunki i windykacje ptatnosci, egzekwowanie postanowien umowy najmu, uprawnienia kierownictwa
w zakresie egzekwowania warunkéw umowy najmu, administrowanie opfatami i opcjami dodatkowymi, w tym
optatami za utrzymanie czesci wspolnych, podatkami od nieruchomosci, ubezpieczeniami, optatami za
przedtuzenia (umowy) oraz kaucjami zabezpieczajacymi. Ponadto poruszona zostanie tematyka przenoszenia
istniejacych najemcow, wymiana/ wprowadzanie nowych najemcow oraz zasady tworzenia najlepszej oferty
handlowej.

Prowadzacy: Jolanta Wawrzyszuk - Dyrektor Dzialu Zarzadzania Nieruchomosciami, NAI Estate
Fellows

Dzien 3 | 09:00-12:30

Tworzenie koncepcji obiektu handlowego oraz strategie najmu (éwiczenia)
Tworzenie rent-grid. Tworzenie rent roll. Tworzenie koncepcji obiektu handlowego. Przygotowanie podziatu branz.
Podziat lokali pod konkretnych najemcow. Tworzenie i wdrazanie strategii najmu.

Prowadzacy: Szymon Minczuk - Associate Director Leasing, CREAM
Tomasz Tyminski - Prezes Zarzadu, ProRetail Sp. z o.0.

13:30-17:00

Koordynacja najemcow

Umowa najmu jako podstawa stosunku prawnego Najemca - Wynajmujacy. Podstawowe zapisy umowy najmu.
Zatacznik techniczny jako dokument opisujacy przedmiot najmu. Podstawy i przepisy prawne regulujace roboty
budowlane. Czynnosci wstepne przed przejeciem lokalu przez Najemce. Przekazanie lokalu. Prowadzenie prac
w lokalu. Odbidr lokalu. Otwarcie lokalu. Rozliczenie Najemcy.

Prowadzacy: Maciej Zacharewicz - Regional Facility Manager, NEINVER

Prowadzacy

Szymon Minczuk - Associate Director Leasing, Caelum Real Estate Asset Management (CREAM)

Ukonczyt studia magisterskie na kierunku Stosunkdw Miedzynarodowych Szkoty Gitéwnej Handlowej
w Warszawie, w trakcie ktorych ksztatcit sie réwniez na Wydziale Makroekonomii Uniwersytetu
Johannesa Gutenberga w Moguncji. Prace w sektorze nieruchomosci komercyjnych rozpoczat w 2005
roku, jako negocjator w dziale powierzchni handlowych firmy Jones Lang LaSalle. Od 6 lat zwigzany
z irlandzkg grupq kapitatowg Caelum Development, gdzie pracuje na stanowisku Associate Director
Leasing. Odpowiada za wsparcie komercyjne procesow developerskich realizowanych w ramach grupy,
prowadzenie kluczowych negocjacji zwigzanych z komercjalizacjq oraz rekomercjalizacja w ramach
portfolio nalezacego do Caelum Development.

Tomasz Tyminski - Prezes Zarzadu, ProRetail Sp. z 0.0.

Z rynkiem nieruchomosci zwigzany od 2005 roku. Kariere rozpoczynat w Jones Lang LaSalle w dziale
Industrial. Wspoipracowat z Firma Lambert Smith Hampton (obecnie BOIG), gdzie brat udziat
w komercjalizacji obiektéw nalezacych do portfolio firmy m.in. Focus Mall (Bydgoszcz, Zielona Goéra,
Rybnik), Focus Park (Swidnica), Gemini Park (Bielsko Biata), Galeria Piastow (Legnica). W latach 2007-
2011 zwigzany z Caelum Development jako Senior Leasing Negotiator. Odpowiadat bezposrednio za
komercjalizacje obiektu Galeria Wista (Ptock). Wspotpracowat takze przy procesach komercjalizacji
obiektow takich jak Galeria Askana (Gorzow WIkp.), Galeria Nova Park (Gorzéw WIkp.), Galeria Kosmos
(Koszalin), Galeria Miynska (Racibdrz), Wilcza House (Warszawa). Od lutego 2011 do grudnia 2012
zwigzany z Axi Immo Group gdzie odpowiadat za stworzenie i rozwdj dziatu Retail. W tym samym
okresie wspodtpracowat w firmg Panattoni przy planowanych inwestycjach retailowych. Od lutego 2013
zaangazowany w rozwdj spétki ProRetail $wiadczacej ustugi na rynku nieruchomosci komercyjnych.
Ukonczyt Nauki Polityczne na Uniwersytecie Warszawskim.




Joanna Winter - Senior Associate, Crido Legal J. Zidtek i Wspolnicy Sp. k.

Joanna specjalizuje sie w szeroko rozumianej problematyce rynku nieruchomosci. Wielokrotnie
uczestniczyta w prowadzeniu audytu prawnego (due diligence) nieruchomosci oraz podmiotow
bedacych wiascicielami lub uzytkownikami wieczystymi nieruchomosci, w tym w prowadzeniu wirtualnej
bazy danych (ang. virtual data room). Jednoczesnie posiada duze doswiadczenie w przygotowywaniu
transakcji nabywania i zbywania nieruchomosci, w tym opracowywaniu, opiniowaniu i negocjowaniu
dokumentacji zwigzanej z transakcjami nabycia i zbycia nieruchomosci. Ponadto posiada szerokie
doswiadczenie w zakresie negocjowania uméw najmu powierzchni biurowych i komercyjnych, zaréwno
po stronie wynajmujacego, jak i najemcy, oraz dokumentacji zwigzanej z procesem inwestycyjnym.
Jest radcg prawnym, cztonkiem Okregowej Izby Radcéw Prawnych w Warszawie i absolwentkg Wydziatu
Prawa i Administracji Uniwersytetu Warszawskiego oraz Szkoty Prawa Hiszpanskiego na Uniwersytecie
Warszawskim. Joanna wystepowata jako prelegent na wielu konferencjach i warsztatach, jak réwniez
byta wspotautorem licznych publikacji poswieconych tematyce nieruchomosci i kontraktow
budowlanych.

Jakub Zziodtek - Partner, Crido Legal J. Zidtek i Wspolnicy Sp. k.

Jest radca prawnym specjalizujagcym sie w doradztwie transakcyjnym, oraz w zagadnieniach
dotyczacych rynku nieruchomosci. Doradzat przy transakcjach na rynku nieruchomosci zwigzanych ze
sprzedaza spdtek (share deal) oraz aktywow (asset deal), wielokrotnie prowadzit tez procesy prawnego
due diligence spoétek i nieruchomosci. Swiadczyt doradztwo prawne na rzecz funduszy inwestycyjnych,
instytucji finansowych, spotek Skarbu Panstwa, deweloperow, a takze podmiotoéw zarzadzajacych
nieruchomosciami oraz firm budowlanych. Przed dotaczeniem do zespotu Crido Legal, Jakub Zidtek byt
partnerem w kancelarii SSW. Wczesniej zdobywat doswiadczenie, m.in. w kancelarii bedacej czescig
firmy doradczej KPMG oraz w miedzynarodowej firmie prawniczej Baker & McKenzie. Jest absolwentem
Wydziatu Prawa i Administracji Uniwersytetu Wroctawskiego oraz cztionkiem Okregowej Izby Radcéw
Prawnych w Warszawie. Jakub jest specjalista na rynku nieruchomosci, wielokrotnie uczestniczyt
w charakterze prelegenta na konferencjach naukowych oraz branzowych. Jest autorem wielu publikacji
poswieconych tematyce prawa nieruchomosci i kontraktow budowlanych.

Maciej Zacharewicz - Regional Facility Manager, NEINVER

Prace = zawodowa  rozpoczynat  jako inzynier  budowy dla Elektromontazu Wroctaw
i miedzynarodowych firm ABB oraz Bovis Lend Lease, kierujac pracami przy powstaniu takich obiektéw
jak Szpital Chirurgii i Mikrochirurgii Reki w Trzebnicy pod Wroctawiem, Fabryka Wyrobow Tytoniowych
Reemstma pod Poznaniem oraz Fabryki Wyrobow Tytoniowych Phillip Morris w Nowej Hucie.
Uczestniczyt w projektach budowy centréw IKEA w podwarszawskich Jankach i wroctawskich Bielanach.
Doséwiadczenie w zakresie wielkopowierzchniowych obiektow handlowych zdobywat podczas budowy
Al ™ Galerii Mokotow, Centrum Handlowego Wola i Blue City w Warszawie. Od 2002 roku jako dyrektor
techniczny w Apsys Polska byt odpowiedzialny za zarzadzanie technicznymi aspektami funkcjonowania
16 centrow handlowych w Polsce. Cztery lata pdzniej, jako Technical Asset Manager w firmie Carpathian
Asset Management, nadzorowat prace 50 nieruchomosci komercyjnych w Europie Centralnej.
W czasie swojej kariery zawodowej zarzadzat tddzka Manufakturg, warszawska Promenadg i poznanska,
Galeria Malta. Od 2012 roku pracuje na stanowisku Regional Facility Menadzera, odpowiadajac
za techniczne utrzymanie wszystkich nieruchomosci w Neinver Polska, w tym réwniez koordynacje
najemcow. Jest absolwentem Politechniki Wroctawskiej i Akademii im. Leona Kozminskiego
w Warszawie oraz licencjonowanym zarzadcg nieruchomosci.

Partnerzy merytoryczni

cream. Y
_Cream

pro
RETAIL

Caelum Real Estate Asset Management

Ml Estate Fellows

Commercial Real Estate Services, Worldwide.

NEINVER



POLSKA RADA
prch,)] CENTROW HANDLOWYCH

POLISH COUNCIL
OF SHOPPING CENTRES

FORMULARZ ZGLOSZENIOWY

LEASING I

Koszt uczestnictwa w 3-dniowym szkoleniu:

Firma cztonkowska: 1 950 PLN + VAT 23% (przy rejestracji do 31.08.2013)

EDUKACJA
SZKOLENIA EKSPERCKIE

2 250 PLN + VAT 239% (przy rejestracji 1-30.09.2013)
Firma niecztonkowska: 2 250 PLN + VAT 23% (przy rejestracji do 31.08.2013)
2 550 PLN + VAT 23% (przy rejestracji 1-30.09.2013)

7-9 PAZDZIERNIKA 2013
godz. 9:00-17:00

Biuro PRCH

ul. Nowogrodzka 50 lok. 446
00-695 Warszawa

Formularz prosimy wystac faxem: (+48) 22 629 23 81 lub e-mailem: npawluczuk@prch.org.pl

1.  Imie i nazwisko:

Warunki uczestnictwa:

Stanowisko:
Adres e-mail: 1. Warunkiem uczestnictwa w szkoleniu jest
Tel: Fax: uiszczenie optaty zgodnie z ceng podang na
formularzu.
2. Imig i nazwisko: 2. Cena obejmuje prelekcje, przerwy kawowe,
Stanowisko: lunch.
Adres e-mail:
. . 3. Przestanie do PRCH faxem Ilub pocztg
Tel: Fax: elektroniczng, wypetnionego i podpisanego
formularza zgtoszeniowego, stanowi zawarcie
3. Imie i nazwisko: wigzacej umowy pomiedzy zgtaszajacym a
. . PRCH i jest jednoczesnie zobowigzaniem do
Stanowisko: zaptaty. Faktura pro forma jest standardowo
Adres e-mail: wystawiana i wysytana e-mailem po otrzy-
Tel: Fax: maniu formularza zgtoszeniowego.
4. Prosimy o dokonanie wpfaty w terminie 7 dni
4. Imie i nazwisko: od wystania zgtoszenia, ale nie pdzniej niz
Stanowisko: przed rozpoczeciem szkolenia, na ktére sie
. Panstwo zarejestrowali.
Adres e-mail:
Tel: Fax: 5. Wpfaty nalezy dokonaé na konto: BRE BANK
SA 40 1140 1977 0000 5937 7800 1001
5. Imig i nazwisko: 6. Osoby, ktére nie wezma udziatu w wyku-
Stanowisko: pionym szkoleniu, zostang obcigzone petnymi
Adres e-mail: kosztami uczestnictwa.
Tel: Fax: 7. Niedokonanie wptaty nie jest jednoznaczne z
rezygnacjq z udziatu.
Dane nabywcy, do wystawienia Faktury VAT 8. Organizator zastrzega sobie prawo do zmian
Firma: w programie oraz do odwotania szkolenia z
. przyczyn organizacyjnych.
Ulica:
Kod pocztowy: Miasto: 9. Organizator nie odpowiada za tres¢ prezen-
tacji prelegentow.
NIP:
Zgodnie z ustawg z dnia 29 sierpnia 1997 r. o ochronie danych osobowych (Dz.U. 1997r. Nr
133 poz. 833) Polska Rada Centréow Handlowych z siedzibg w Warszawie (dalej PRCH),
informuje, ze jest administratorem danych osobowych. Wyrazamy zgode na przetwarzanie
danych osobowych w celach rekrutacji, promocji i marketingu dziatalnosci prowadzonej
przez PRCH, $wiadczonych ustug oraz oferowanych produktéw, a takze w celu promocji ofert
cztonkdw PRCH. Wyrazamy réwniez zgode na otrzymywanie drogq elektroniczng ofert oraz
informacji handlowych dotyczacych partneréw oraz cztonkéw PRCH.
Wyrazajacemu zgode na przetwarzanie danych osobowych przystuguje prawo kontroli
przetwarzania danych, ktére jej dotycza, w tym takze prawo ich poprawiania.
Jednoczes$nie oswiadczamy, ze zapoznali$my sie z warunkami uczestnictwa oraz
zobowiazujemy sie do zaptaty catosci kwot wynikajacych z niniejszej umowy. pieczatka i podpis
Polska Rada Centréw Handlowych / Polish Council of Shopping Centres Sad Rejonowy dla m.st. Warszawy

ul. Nowogrodzka 50 lok. 448, 00-695 Warszawa
tel./fax: + 48 22 629 23 81, e-mail: prch@prch.org.pl

XIV Wydziat Gospodarczy Krajowego Rejestru Sadowego
KRS 0000227312, NIP 534-22-89-555, Regon 140066364



